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Francis Lapp
Sunreef Yachts

Polskie jachuy
w globalnej op lidze

Polnische Jachten
in der globalen Top-Liga

Rodzimi preducenci jachtow juz od lat zajmujg uznane miejsce w branzy,
obok swiatowych pionierow z Wtoch, Francji czy Holandii. Polskie produkty
charakteryzuje doskonata jakos¢, ale tez éwietny design, a klienci o tym wiedza.
- mowi w wywiadzie dla ,Wi” prezes Sunreef Yachts, Francis Lapp.

.Einheimische Anbieter nehmen neben internationalen Pionieren aus ltalien,
Frankreich oder den Niederlanden einen bedeutenden Platz in der Branche ein.
Die polnischen Produkte zeichnen sich durch hervorragende Qualitat, aber auch
ausgezeichnetes Design aus. Die Kunden wissen das.” Ein Gesprach mit Francis

Lapp, Geschaftsfiihrer von Sunreef Yachts.
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D Wartose rynku luksusowych
jachtdw = roku na rok rodnic. Wedlug
KPMG do 2020 roku osiggnic on pra-
wie 200 mln zl. A jak Pan ocenia sytu-
acjew brangy i jej preyselodé?

Polska brania jachtowa ma sig dobrae,
a nawet powiedzialbym doskonale,
Widzg to obserwujye Sunreef Yachts,
ale réwniez inne wybrane stocz-

nie z wojewddziwa pomorskiego.
Wigkszoté z nich % roku na rok rodnie
w silg, zwigkszajge swoje modliwaodci
produkeyjne, zatrudniajgc nowych pra-
cownikow, cey wprowadzajge do swo-
jei oferty kolejne modele, Silg polskich
marek jachtowych widaé ted m.in. na
targach nautyeznych w Cannes, na
Florydzic, czy w Diisscldorfie. Rodzimi
gracze jui od lat zajmujg na tych wyda-
rzeniach miejsca obok swiatowych pio-
nieréw z Wloch czy Holandii. Polskic
pradukry charakreryzuje doskonala
jakodé, ale te# dwietny design. Klienci
o tym wiedzs.

W ciggu 15 lat Sunreef Yachts
utorowal sabie drogg do doéé zamknig-
tego grona liczqeych sig na éwiecie
producentéw luksusowych jachdw,
Czym wyréinia sig Pasistwa podejécie
na tle innyeh?

Od ponad 15 lat Sunreef Yachts specju-
lizuje sig w projektowaniu i konstruk-
cji jacheéw wielokadluhowych typu
weustom made” powyzej 18m, Jestedmy
jedyng firmg na éwiccie, keéra w pelni
personalizuje kazdy katamaran i to Jest
nasza cecha wyréiniajyea. Dodatkowo,
dzigki temu, i% posiadamy wazyst-

k.l!‘.' IIH‘C Fr(:dul\:c"_\'_'[nc, Wrs 'I.tﬂl'}’ oz
biura projektowe w jednym micjscu, na
stoczni w Gdarsku, jestedmy w stanic
hudawac jachty bardziej precyzyinic

i szybeiej niz robig to inni, Jesteémy pray
tym bardzo clastyczni i staramy sig by
zawsze blisko klienta.

Prywatrny jacht czgsto kojarzy sig z luk-
susem, na ktory mogq pozwolié sobie
jedynie najbogatsi. Nawet w Polsce
srednia wartodé jachru to 50-60 tys.
euro, Jaka jest Paistwa grupa docelowa
i jakiego typu modele preferuje?

Jednostki Sunreef Yachts znune sg
podréd klientdw na calym édwiecie.
Produkujemy recznie od 10 do 14
jachtéw i trafiajg one w najrégnicjsze
wakytki globu, Wiadciciele katamarandw
Sunreef Yachts to przede wezystkim
ludzie, ktdrzy szukaja luksusowej oferty
skrojonej na miarg. Cheg mieé jachr,
ktéry w pelni spelni ich oczekiwania

i taki, ktérego nie ma nikt inny. Sy o
ludzic, ktérzy znajy preewagi wicloka-
dtubowedw nad tradyeyjnymi jachtami,
ktdrymi sq: naturalna stabilnogé, dzigki
dwém niezaleznym kadlubom, powigk-

sZONG praestreen Zyciowa, doskonala

dzielnoéé morska i pi}’rl{ ie zanurzenie.
Konstruujemy jednostki zaglowe i moto-
rowe, ktdre na rdwni cieszy sig zaintere-
sowaniem klientdw,

Liﬁ&bl zlmjt:ntmwarly:h w pﬂlﬁf_ﬂ
Jachtow od kilku lat weigz rodnie, ale

w poréwnaniu do krajéw o wyiszym
odserku osdb najbogatszych weigi
pozostajemy daleko w tyle. Az 95% pol-
skich producenrdw przeznacza swoje
wyroby gléwnie na cksport. Dlaczego
tuk maly procent sprzedaje sig tylko na
naszym rodzimym rynku? Cay Polacy
po prostu preferujy zagraniczne jachty?
Z roku na rak widzimy coraz wigksze
zainteresowanie Polakéw naszymi pro-
duktami. W tej chwili mamy dwach
wladeicieli z Polski, Budujemy duze
Jednostki, Nie wszyscy rodacy sg gotowi
zaczynaé swaojy prevgods z jachtingiem
od takich wlaénic jednostek. Wigkszodé
2 nich sigga w pierwszej kolejno-

4ci po mniejsze, duzo tansze lodzice.
Niekoniecznie sy to jachty zagraniczne,
Polacy coraz chgtniej wspierajy lokalne
pradukty i nie wstydzyg sig ich. Czgsto
spotykamy na targach Polakdw, ktdrzy
cieszy sig, widzge, w jak clegancki spo-
s6b prezentujemy nasi kraj.

Zanim zdecydowal sig Pan na rozpo-
czgeie produkeji wlasnych luksusa-
wych katamaranéw i superjachtéw typu
custom made, zajmowal sig Pan ich
czarterowaniem. Jak czgsto zdarea sig,
e klienci, ktérey wezeéniej czartero-
wali Fafistwa jachr, wracajq po whasny?

-zalem produkowaé jachty pod
reef Yachts posiadalem firme
avel, ktore zgymowala sig

) m jachtow na Madagashkarze.
Obecnie, obok stoczni posiadam firmg
Sunreef Yaches Charter (SYC), keéra
umozliwia czarcerowanic jednostek
klientom na calym dwiecie. We focie
SYC enijdujg sig katamarany Sunreef,
krdryeh wiadeiciele po zwodowaniu
zdecydowali czgéciowo je wynajmowag,
a takie superjachry § lz]u)'\rzn{ madele
jednokadiubowe. Czgéc Klientow
Sunreef to osoby, ktdre mialy okuzje
spedzic czas na wynajgtym jucheic pod-
erag czarteru i to wsp:mialq wrikenie
spowodowalo u ich chgé zakupu,

Polska nie jest réwnic jednoznaczna
lokalizacjy dla marki luksusowej,

Jjak Francja czy Wiochy. Polska lzba
Przemysiu Jachtowega i Sportéw
Wadnych twicrdzi jcdn:l:, e rola i zna=-
czenie polskicgo sektora na dwiccic
stale wezrasta. W jaki sposdb oznaczenic
+Made in Poland” wplywa na popyt na
Panstwa jachry wirdd najbogatszych?
Czy polski produke mode byé symbolem
statusu?

Produkt .made in Poland” w tej chwili
w kaden sposdb nic odstaje od tego
sygnowanego napisem ,made in France”,
czy »made in Traly”. Kiedy 15 lar temu
pojechalem na targd, pdzie wystawiali-
dmy nasz pierwszy katamaran zaglowy
Sunreef 74, nikt nie cheial wejéé na
poklad statku, wiedzge skgd pochodzi.
W tej chwili na padobnych eventach
umawiamy na spotkania tylko wyse-
lekejonowanyg grupg gosci. ﬂwindmy T
przede wszystkim o werodcie rozpozna-
walnofei marki Sunreef, ale tei o dosko-
nalodei polskiego wyrobu.

Der Wert des Markts fiir

Luxusjachten nimmt von Jahr zu Jahr
zu. Nach Angaben von KPMG wird
sich dieser bis 2020 auf fast 200 Mio.
PLN belaufen. Wie bewerten Sie die
Situation in der Branche?

Der p!);

nischen Jachtenbranche geht
es gut, ich wiirde sogar sagen her-
vorragend. Das sehe ich bei Sunreef
Yachts, aber auch bei anderen ausge-
wihlten Werften in der Woiwodschaft
Pommern. Die meisten von ihnen
wachsen von Jahr zur Jahr, indem

sie ihre Produktionskapazititen stei-
gern, neue Mitarbeiter einstellen

und weitere Modelle in ihr Angebot
aufnehmen. Die Stiirke polnischer
Jachtmarken erkennt man u. a. auf
den Fachmessen in Cannes, in Florida
oder in Diisseldorf. Einheimische
Anbieter nchmen bereits seit Jahren
bei diesen Events Plitze neben inter-
nationalen Pionieren aus Ttalien oder
den Niederlanden ein. Die polnischen
Produkte zeichnen sich durch eine her-
vorragende Qualitit, aber auch ein aus-
gezeichnetes Design aus, Die Kunden
wissen das.

Im Laufe von 15 Jahren hat sich
Sunreef Yachts cinen Weg in den
relativ abgeschlossenen Kreis inter-
national bedeutsamer Hersteller
von Luxusjachten geebnet. Wie
behauptet sich das Unternehmen
gegenwirtig auf dem Markt

und welche Entwicklungspline

verfolgen Sie? Wodurch unterschei-
det sich Ihr Konzept von dem anderer
Produzenten?

Seit iiber 15 Jahren spezialisiert sich
Sunreef Yachts auf die Entwicklung
und Konstruktion von nach dem
Custom-made-Prinzip hergestellten
Mehrrumpfjachten mit einer Linge von
fiber 18 m. Wir sind die einzige Firma
auf der Welt, die jeden Katamaran voll-
auf personalisiert. Das unterscheidet
uns von anderen. Da wir auflerdem alle
Produktionshallen, Werkstitten und
Planungsbiiros an einem Ort in einer
‘Werft in Danzig besitzen, sind wir in
der Lage, Jachten priziser und schnel-
ler als andere zu bauen. Dabei sind wir
sehr flexibel und bemiihen uns immer
um Kundennihe.

Eine private Jacht assoziiert man oft
mit Luxus, den sich nur die Reichsten
leisten kénnen. Selbstin Polen betrigt
der Durchschnittswert einer Jacht
50.000 bis 60.000 Euro. Wie sicht Ihre
Zielgruppe aus?

Die Modelle von Sunreef Yachts sind
Kunden auf der ganzen Welt bekannt.
Wir stellen jihrlich 10 bis 14 Jachten
her, die dann in den unterschiedlichs-
ten Teilen der Erde zum Einsatz kom-
men. Eigentiimer der Katamarane von
Sunreef Yachts sind vor allem Personen,
die cin mafigeschneidertes luxuriéses
Angebot suchen. Sie wollen ¢ine Jacht,
die einerseits vollauf ihre Erwartungen
erfiillt und die andererseits niemand

sonst besitzt. Das sind Menschen, die
wissen, welche Vorteile Modelle mit
mehreren Rimpfen im Vergleich zu
traditionellen Jachten haben, nimlich
eine natiirliche Stabilitit dank der bei-
den unabhiingigen Riimpfe, mehr Platz,
eine hervorragende Seetiichtigkeit und
einen minimalen Tiefgang, Wir entwi-
ckeln Segel- und Motorschiffe, die im
gleichen Maf das Interesse der Kunden
finden.

Die Anzahl der in Polen registrier-
ten Jachten nimmt seit einigen Jahren
bestindig zu, aber unsere Distanz zu
Lindern, die einen hoheren Anteil
vermogender Personen aufweisen, ist
weiterhin grof. 95% der polnischen
Hersteller exportieren ihre Produkte
iiberwiegend, Warum verkauft sich
ein nur kleiner Prozentsatz auf unse-
rem einheimischen Markt? Bevorzugen
Polen auslindische Jachten?

Von Jahr zu Jahr beobachten wir ein
wachsendes Interesse von Polen an
unseren Produkten. Gegenwiirtig
haben wir zwei Eigentiimer aus Polen.
‘Wir bauen grofie Modelle. Nicht alle
Landsleute sind bereit, ihre ersten
Schritte in diesem Bereich auf solchen
Modellen zu unternehmen. Die meis-
ten von ihnen greifen zunichst zu klei-
neren Booten, die viel billiger sind.
Dabei muss es sich nicht unbedingt
um auslindische Jachten handeln. Die
Polen sind immer mehr bereit, lokale
Produkte zu unterstiitzen, und zeigen
sich gerne mit ihnen. Oft treffen wir
Polen auf Messen und sehen, dass sie
sich dariiber freuen, auf welch elegante
Weise wir unser Land prisentieren.

Bevor Sie sich dazu entschlossen hat-
ten, eigene luxuridse Katamarane

und Superjachten nach dem Custom-
made-Prinzip herzustellen, haben Sie
ein Charterunternehmen betrieben.
Welche Rolle spielt das Verchartern bei
Sunreef Yachts heute? Wir oft kommt
es vor, dass Kunden, die bei Thnen eine
Jacht gechartert hatten, eine eigene
erwerben wollen?



Bevor ich begonnen habe, Jachten unter
der Marke Sunreef Yachts zu produzie-
ren, habe ich die Firma Sunreef Travel
betrieben, die sich mit der Vermictung
von Jachten auf Madagaskar befasst
hat. Gegenwiirtig gehdrt mir neben der
Werft das Unternehmen Sunreef Yachts
Charter (SYC), bei dem Kunden auf
der ganzen Welt Jachten chartern kon-
nen. Teil der SYC-Flotte sind Sunreef-
Katamarane, deren Eigemﬁmtr sich
nach ihrer Fertigstellung entschlos-

sen hatten, sie zeitweise zu vermieten,
aber auch Superjachten und klassische
Modelle mit einem Rumpf. Ein Teil
der Sunreef-Kunden sind Personen, die
Gelegenheit hatten, eine gewisse Zeit
auf einer gecharterten Jacht zu verbrin-
gen, und ihr hervorragender Eindruck
hat bei ihnen den Kaufwunsch
ausgeldst,

Polen ist nicht ein so selbstverstind-
licher Standort fiir eine Luxusmarke
wie Frankreich oder Italien. Die
Polnische Industriekammer fiir
]nchten und Wassersport meint
jedoch, dass die Rolle und die
Bedeutung dCS Pﬂlﬂischﬂﬂ Sﬂktﬂrs
auf der Welt stindig zunehmen wiir-
den. Welchen Einfluss hat der Aspekt
+Made in Poland” auf die Nachfrage
nach lhren Jachten seitens der reichs-
ten Kunden? Kann ein polnisches
Produkt ein Statussymbol sein?

Ein Produkt ,Made in Poland” wird
gegenwirtig nicht schlechter wahr-
genommen als ein anderes mit dem
Zeichen ,Made in France” oder ,Made
in Italy”. Als wir vor 15 Jahren auf einer
Messe unseren ersten Segelkatamaran
Sunreef 74 ausgestellt hatten, wollte
niemand an Bord kommen, als er sah,
woher er stammte. Heute vereinba-

ren wir bei dhnlichen Events Treffen
nur mit einer ausgewihlten Gruppe

n Gisten. Das zeugt vor allem

von der wachsenden Bekanntheit

ier Marke Sunreef, aber auch von

der Vollkommenheit des polnischen
Erzeugnisses,

VANGRAAF.COM

Konkurs / Gewinnspiel

Swietuj z nami otwarcie nowego salonu w Krakowie | wygraj
voucher na produkty VAN GRAAF o wartosci 3000 ztotych!

Jaki element garderoby jest niezbedny
w Twojej stylizacji?

Najlepsza odpowied? wygrywa!

y premium dla kobieti mezczyzn

Wigcej informacji: www.vangraaf.com

APPEALING QUALITY.

VAN GRAAF

i prosimy przesylac na adres AHK Polska lub drogg
na adres: pr.red@ahk.pl do 5 stycznia. Zwyciezce
konkursu ogtosimy w nastgpnym numerze Wi,
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